OS 50 TEMPLATES ALTAMENTE
LUCRATIVOS PARA SEU FEED E STORYS E
ROTEIROS DE LIVE.

(PARTE 02)



TEMPLATE 11

Esta ¢ a sua chance de participar de um dos projetos mais empolgantes e
desafiadores de toda a histéria do [SEU NICHO].

Algo que eu ndo imaginei que faria tdo cedo. Mas eu vejo que esse € 0
momento perfeito para colocar essa missdo em pratica.

A missao ¢ te ajudar a

Eu confesso que escrever essas frases na internet foi algo que eu jamais
imaginei fazer. Sou muito cauteloso com grandes promessas.

Mas algo aconteceu que me fez mudar de ideia...

E o motivo ¢ bem simples:
O que eu ensino realmente ajuda a alcangar esse tipo de resultado.

O que me fez mudar de ideia foi...

Ver a quantidade de pessoas com um potencial gigantesco simplesmente
desistindo.

E mais ou menos assim... [CONTE O QUE SEUS CLIENTES
SE QUEIXAM E O QUE OS DESANIMA].

Por isso eu decidi criar uma experiéncia tnica. Um curso completo e

inédito, com foco no [O FOCO DO SEU CURSO]
Eu vou te ensinar a pensar sobre [LISTE O QUE VOCE VAI
ENSINAR].

Link de inscrigdo esta na BIO do Perfil. Aproveite o Super Desconto
liberado por pouco tempo.



TEMPLATE 12

Como um [ACONTECIMENTO PEQUENO] se transformou

em [GRANDE RESULTADO].

Eu ndo conheco nada mais poderoso que [O QUE ENVOLVE O
SEU PRODUTO/SERVICO] para quem quer [DESEJO DO SEU
CLIENTE].

[CONTE O QUE VOCE FEZ]

E 1sso aqui comegou a acontecer: [DESCREVE OS SEUS
RESULTADOS]

Quer aprender tudo isso do zero?

Quer dominar a arte de [O QUE VOCE ENSINA]?

Link na Bio para vocé se cadastrar para minha proxima aula Ao Vivo.



TEMPLATE 13

O Método [SEU METODO)] é perfeito para quem quer [DESEJO
DO CLIENTE]

Esse sera seu novo método para [FALE DO DESEJO COM
OUTRAS PALAVRAS]

O motivo € simples:

Nao adianta tentar [O QUE MUITOS TENTAM DE MANEIRA
ERRONEA]
Vocé precisa [FALE A MELHOR MANEIRA P/ CONSEGUIR]

E isso que vai possibilitar que vocé:

[LISTE OS BENEFICIOS DE IMPLEMENTAR A MELHOR
MANEIRA]

E ¢ exatamente isso que vou mostrar em detalhes numa aula Ao Vivo,
[DIA], as [HORARIO].

Voceé tera acesso ao exato processo para [REFORCE A
PROMESSA DA AULA]

Envie “eu quero” pelo Inbox para receber o link de inscrigao.



TEMPLATE 04

A exata estratégia que eu uso para conseguir [DESEJO DO
PUBLICO]

Se vocé€ ndo gosta da ideia de [FALE O QUE O SEU PUBLICO
NAO GOSTA DE FAZER]

Preste bem aten¢do no que eu quero compartilhar com vocé agora.

Imagine a oportunidade de [FAZER ALGO] e ter certeza que ira
gerar [RESULTADO DESEJADO]

Imagina [FALE SOBRE UM SONHO DO SEU PUBLICO].

E exatamente isso que [O QUE VOCE ENSINA](EX: Uma LIVE
bem feita) pode fazer pela sua empresa].

Como fazer isso? E exatamente essa a proposta do meu curso
[NOME DO CURSQO].

Pegue o link no inbox e aproveite o valor promocional e os bonus.



TEMPLATE 15

Unica estratégia que gera [CONTE UM GRANDE RESULTADO]
A verdade € que a maioria [UM PUBLICO] cometem o mesmo
erro.

Recentemente consegui [CONTE UM RESULTADO RECENTE]

E aqui existe um detalhe importante...

[CITE O PRINCIPAL FATOR PARA TER DADO CERTO|]. E aqui estd o
grande segredo.

Voceé precisa planejar muito bem os trés pilares.

a) [PILAR 01]
b) [PILAR 02]
¢) [PILAR 03]

Quer dominar esses pilares?

E exatamente o que eu ensino no meu mais novo treinamento.

|Link na BIO com Super Desconto Liberado por pouco tempo.



TEMPLATE 16

Vocé quer minha ajuda para [DESEJO DO SEU PUBLICO] do
zero?

Vocé vai parar de [FALE SOBRE UMA DIFICULDADE DO SEU
PUBLICO]

Essa € a proposta das minhas proximas aulas...

Eu vou pessoalmente te guiar na constru¢ao da dua [CITE VARIAS

COISAS QUE VOCE VAI ENSINAR NA LIVE]

Nos iremos dividir todo esse conhecimento em 3 dias diferentes.

Para receber o link de acesso as aulas e mais informacoes basta entrar no
grupo vip pelo link da BIO.



TEMPLATE 17

Existem dois tipos de “barreiras” de resultados para a grande maioria das
[SEU PUBLICO]

Primeiro:

Segundo:

Basicamente esses sdo os dois grandes problemas que minha nova
mentoria ird resolver.

Primeiro vou entender exatamente o que vocé ja fez, ou tentou fazer, vou
analisar seus resultados e te apresentar a visao geral do meu método.

Em seguida, vou escolher cuidadosamente o que vocé deve fazer
imediatamente.

Tudo o que eu quero descobrir durante a mentoria € qual o melhor
caminho para vocé [CITE OS PRINCIPAIS OBJETIVOS DA
MENTORIA]

Faz sentido para voc€? Envie mensagem Inbox solicitando mais
informacoes.



TEMPLATE 18

10) Se perguntassem a voce:

“[ESCREVE UM QUESTIONAMENTO]”

Vocé saberia o que fazer?

Eu ndo sei a sua resposta... Mas muitas pessoas tem dificuldade em

por nao dominarem 3 pilares:

a) [PILAR 01]
b) [PILAR 02]
¢) [PILAR 03]

Sao esses 3 pilares que separam que para quem [CAUSE
UM CONTRASTE DE PESSOAS QUE NAO CONSEGUEM PARA AS
QUE CONSEGUEM]

E foi pensando nisso que eu criei o [NOME DO SEU CURSO|].

Nele vocé tera acesso a [CITE OS PRINCIPAIS TOPICOS DO
CURSQO]. Em outras palavras... Tudo o que vocé precisa para
[O QUE SEU PUBLICO DESEJA].

Clique no Link da BIO para Saber Mais.



TEMPLATE 19

Se vocé quer [DESEJO DO PUBLICO]... Preste muita atencao
nisso...
A maioria dos profissionais que desejam isso querem [CITE UMA

TENTATIVA QUE NAO DEVE SER FEITA].

Mas de longe essa nao ¢ a melhor opgao. [EXPLIQUE
BREVEMENTE O PORQUE]

Alguns tentam [O QUE MUITOS TENTAM]... Mas o que
acontece € que [A CONSEQUENCIA DA TENTATIVA ERRADA]

Entdo qual a melhor estratégia para conseguir [CITE O DESEJO
QUE FOI DITO NO INICIO].

Ensinarei amanh4, as [HORARIO]. Manda mensagem no inbox para
receber o link da transmissao.



TEMPLATE 20

Vocé sabe 0 que mais atrasa seu resultado no [AMBIENTE DO SEU
NICHO].

a) [MOTIVO 01]

b) [MOTIVO 02]

Quando vocé [CITE UM HABITO COMUM DO SEU PUBLICO]
o resultado ndo acontece.

[EXPLIQUE EM POUCAS PALAVRAS]

A verdade € que ou vocé ou dificilmente conseguira
[DESEJO DO PUBLICO].

Mas como fazer 1sso?

Vocé precisa seguir esses 4 passos:

[LISTE OS 4 PASSOS]

Felizmente, voc€ pode dominar essaes 4 passos através do meu mais novo
treinamento: [NOME DO TREINAMENTO].

Envie “eu quero” pelo Inbox para saber mais e receber o link com valor
promocional (Liberado por pouco tempo).



